[image: ]ciudad donde se firma este contrato., a día de MES del AÑO


PROPUESTA ECONÓMICA

NOMBRE DEL OFERENTE: persona que hace la propuesta
DOMICILIO: domicilio persona que hace la propuesta
OCUPACIÓN: Ocupación TEL. PARTICULAR: # Número CELULAR: # Número E – MAIL. Correo electrónico
Por este conducto, les solicito presentar al legítimo propietario del inmueble ubicado en:
Dirección del inmueble

Mi propuesta formal de llevar a cabo el arrendamiento/compra venta del inmueble antes señalado, en el precio y condiciones que a continuación indico:
Mi propuesta formal es por la cantidad de: $PRECIO EN NÚMERO.00 (PRECIO EN LETRA PESOS M.N.)
La cual me comprometo a pagar de la siguiente manera: Forma de pago ej. de manera mensual, en efectivo, con un anticipo de $X el resto a la firma de escritura
Fecha en la que me comprometo firmar contrato de compra venta/ escritura/ contrato de arrendamiento
· Giro para el cual solicito el inmueble en arrendamiento (en caso de ser de comercial/industrial/servicios):
· Número de personas que habitarán casa/departamento en renta (en caso de ser habitacional):
· Tiempo por el que me comprometo firmar contrato: (ej. Un año, dos años, etc.)

La presente propuesta la formulo considerando que el inmueble se me entregará en la condición en las que actualmente se encuentra, estando conforme con el reglamento y los gastos y honorarios derivados del Arrendamiento correrán por mi cuenta, a excepción de aquellos imputables al propietario como son, enunciativa más no limitativamente los
· Honorarios por la intermediación de su empresa,
· Impuesto sobre la renta (ISR),
· E IVA en su caso.
El inmueble me será entregado al momento del Contrato de Arrendamiento/firma de escrituras respectivo, sin ningún adeudo o limitación de dominio y con todos sus servicios al corriente y funcionando.
La presente propuesta tiene una vigencia de tiempo que esté dispuesto a pagar ej. 7 días contados a partir de esta fecha, lapso durante el cual, me deberán notificar la resolución del propietario.






Nombre y firma del oferente: Nombre
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OBSERVACIONES:
La propuesta económica es un documento que se utiliza para formalizar la intención de un cliente, pasar las propuestas verbales a un propietario quita seriedad y se presta a malos entendidos.
Siempre es mejor recibir de puño y letra del oferente y recibir su propuesta para darle la seriedad que se merece.
Para que no se preste a diferentes interpretaciones “lo que cada quien entendió” En caso del propietario rechace su propuesta, tu cliente sabrá que no fue culpa suya.
Además, que sirve como una prueba contundente de resultados más “tangible”. Esta propuesta puede ser modificada de acuerdo con tus necesidades y las de tu cliente, los términos son sugeridos para la protección de ambos, así que analiza muy bien que quitar o poner, no te comprometas aquello que no puedas cumplir COMPRADOR/ARRENDATARIO


ACOTACIONES
· Aquello con SUBRAYADO EN AZUL CURSIVA Y NEGRITA deberá ser llenado con los datos correspondientes
· Aquello En verde cursiva y subrayado es en caso de arrendamiento ya sea comercial/servicios/habitacional
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TU ASISTENTE INMOBILIARIO




